BIBLIOTHEQUE DU CERIST

N° d'ordre: 03/2010-D/IN

REPUBLIQUE ALGERIENNE DEMOCRATIQUE ET POPULAIRE

MINISTERE DE L'ENSEIGNEMENT SUPERIEUR ET DE LA RECHERCHE SCIENTIFIQUE

UNIVERSITE DES SCIENCES ET DE LA TECHNOLOGIE HOUARI BOUMEDIENE

(U.S.T.H.B)

FACULTE D'ELECTRONIQUE ET D'INFORMATIQUE

THESE
Présentée en vue de I'obtention du grade de DOCTORAT

En informatique

Spécialité: programmation et systéemes

Par: BOUYAKOUB Fayg¢al M'hamed

Sujet

Négociation de services pour les
téléphones de troisieme génération

Soutenue publiquement le 13/10/2010, devant le jury composé de:

Mr BADACHE Nadjib,
Mr BELKHIR Abdelkader,
Mme BOUFAIDA Zizette,

Mr BOUFAIDA Mahmoud,
Mr ZAROUR Nacereddine,
Mme MOKHTARI Aicha,

Professeur a I'USTHB
Professeur a I'USTHB
Professeur a I'UMC
Professeur a I'UMC
Professeur a 'UMC
Professeur a I'USTHB

Président
Directeur de these
Examinateur
Examinateur
Examinateur

Examinateur



1SIH30 Nd 3INO3HLOI149Ig



BIBLIOTHEQUE DU CERIST

Remerciements

Je voudrais tout d'abord remercier mon directeur de thése, Pr BELKHIR Abdelkader, pour ses conseils
avisés, son soutien et ses lectures attentives de la thése.

Je remercie également les membres du jury:
Mr BADACHE Nadjib, Professeur a I'USTHB et Directeur du Centre de Recherche sur I'Information
Scientifique et Technique (CERIST) de m'avoir fait I'honneur de présider mon jury de these.

Mme AISSANI, Professeur a I'USTHB et Mr BOUFAIDA Mahmoud Professeur a I'UMC d'avoir
accepté de juger ce travail.

Mme BOUFAIDA Zizette et Mr ZAAROUR Nacereddine, Professeurs a I'UMC, d'avoir accepté de
faire partie de mon jury.

Je terminerai par remercier Mme BOUYAKOUB Samia, future Docteur a I'USTHB, qui a été une
collegue exemplaire, pour ses conseils, ses encouragements et ses lectures de ma thése malgré ses
occupations.



BIBLIOTHEQUE DU CERIST

Dédicaces

A mes trés chers parents pour tous les sacrifices et tous les efforts fournis pour assurer notre bien
étre et notre éducation. Puisse ce travail étre une modeste récompense pour tous ce que vous avez
enduré pour nous.

A ma trés chére femme Samia qui a toujours été a mes cotés dans les moments difficiles. Nous avons
commencé le chemin ensemble et nous le terminerons ensemble inchallah.

A ma petite princesse Hanane, qui a illuminé ma vie avec son beau sourire.
A mes deux petits fréres qui sont devenus grands et a qui je souhaite beaucoup de succes.

Que dieu vous garde et vous protége



BIBLIOTHEQUE DU CERIST

"Soit A un succes dans la vie.
AlorsA=x+y+z
1

ol x =travailler, y = s'amuser, z = se taire.'

[Albert Einstein]

“Les machines un jour pourront résoudre tous les problémes,

mais jamais aucune d'entre elles ne pourra en poser un!"

[Albert Einstein]
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